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01 4月3日 ▲○△ビジネス 上本町店
○○キャンペー

ン

今回、テーブルの棚提案で商品導入までいきました。引き続き、次回はイス
の部分の提案をしていきます。その為、○×様とエキの店舗をラウンドした上
で2本・3本のパターンを確認。

01 4月5日 ▲○△ビジネス 上郡店
オフィスチェア特
売セール

販促方法打ち合わせ。作業台を意識しており、カスタム作業台があったら良
いとの事訪問時にPB商品部とコンタクトをとり、業界向け商品の打ち合わせ
をしたいと考えます。

01 4月10日 ▲○△ビジネス 各務原店
オフィスチェア特
売セール

約100点のネット販売用定番獲得・各商品ごとのアピールポイント（開発コンセ
プトなど）の再提案必要・運賃の平均化必要

01 4月17日 ▲○△ビジネス 多治見店
オフィスチェア特
売セール

カタログギフト8月から1年間1ページ見開きの掲載予定の為販売数が見込め
そう。

01 4月20日 ▲○△ビジネス 上本町店 特価品

受注したが送り先が未定の為、出荷待ち。

01 ○ 4月25日 ▲○△ビジネス 上郡店 特価品

展示スペース及びどんなコンセプト・MDかをヒアリング。

02 4月3日 ×○サービス 上本町店
○○キャンペー

ン

物流倉庫向けにオフィス商品提案

02 4月5日 ×○サービス 上郡店
○○キャンペー

ン

見積もり表・画像データ手配

02 4月10日 ×○サービス 各務原店
○○キャンペー

ン

全検により出荷出来なくなりました次回入荷分まで貸し出しするか、運賃分値
引きで対応するか、お客様の返事待ちです。

02 4月17日 ×○サービス 多治見店
○○キャンペー

ン

P-1111が560本・P-2133が450本

02 4月20日 ×○サービス 上本町店 特価品

▲○経由のミニテック入のSC-SISの商品確保に奔走しました。現在は約150
台確保し、木曜日の商談で納品日を決めます。

02 4月25日 ×○サービス 上郡店 特価品

現在展開中の終了期間が迫っているので、前回に提案した商品の再度の奨
めと、次回の商談のアポ取を行いました。
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